[image: image1.png]FUNDACION

'P‘M dﬁm,,%

regional




[image: image1.png]Fundación para el Desarrollo Regional


PLAN ANUAL DE CAPACITACION 2006

COMPETITIVIDAD: Lineamientos para la empresa del Siglo XXI

Desarrollo del Seminario-Taller :

Este programa pretende promover las exportaciones seguras, que permitan crecer y desarrollarse a la empresa en el tiempo y marcar que la exportación no es una moda o una oportunidad ocasional, mediante cinco módulos:

· Módulo I : ¿Mi empresa puede exportar?
Duración aprox. 45minutos

Contenido:

· Introducción

· ¿Mi producto se puede vender en el exterior?

· ¿Afecta a mi empresa la ampliación del mercado?

· Inscripciones y formalidades

· Módulo II : ¿Dónde y a quién puedo vender? 

Duración aprox. 60minutos

Contenido: 

· Perfil de mercado

· Investigación y análisis de mercado 

· Identificación del mercado y la selección de los canales

· Módulo III : ¿Cómo calculo el precio de venta? 

Duración aprox. 120minutos

Contenido: 

· Determinación del precio

· Barreras arancelarias y para-arancelarias

· Incentivos a la exportación y herramientas de promoción

· Los impuestos (IVA, Ingresos Brutos, etc.) a quién se los cobro?

· Módulo IV : Finalizada la negociación, cómo sigue? 

Duración aprox. 90minutos

Contenido: 

· Contacto con los potenciales compradores

· Envío de ofertas en firme

· La oferta y los Incoterms 2000

· Contrato de Compra-Venta y pasos posteriores

· Módulo V  : Simulación de una operación
Duración aprox. 150minutos

Contenido: 

· Pasos administrativos y operativos previos a la carga del producto

· Pasos posteriores al despacho

· Evaluación

